DETERMINAR EL PRECIO
DEL PRODUCTO O SERVICIO

Definir el precio de un producto o servicio,

requiere establecer la estructura de costos y entender que la

estrategia de venta juega un papel muy importante.

Se deberan hacer ajustes dependiendo del modelo de
negocio, el precio debe estar siempre alineado con los
objetivos del negocio.
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ACERCA DE NOSOTROS

Somos una firma de consultoria
boutique, especializada en
desarrollo de negocios y gestion
de proyectos.

Nuestra metodologia esta
disenada siguiendo los
lineamientos de gestion de
proyectos.
Tabajamos remotamente entre
Miami y Madrid.

Estamos a la distancia de una

llamada o mensaje
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Para conocer mds, te invitamos a
visitarnos en:
www.ylconsultinginc.com
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